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Digital-кейс дняВсе кейсы
/
Кейс дня
/
Как разместить кейс


[Кейс] Как кликнуть интернет-рекламу, купить сумку и свинтить. Интернет-продвижение для магазина дорожных сумок BAGWAY
07 апреля ‘23
Заказчик: BAGWAY
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Не смотря на огромные сложности для путешественников, это никого не останавливает сорваться куда-то на время или насовсем. За последний год количество покупок дорожных сумок выросло в несколько раз, поэтому интернет-магазины багажа ликуют.


Агентство-исполнитель кейса
[image: ]Оптимизм
Однажды мы тоже соприкоснулись со сферой багажного бизнеса, но задолго до текущих событий. Около шести лет назад за интернет-рекламой к нам обратился BAGWAY — магазин, где можно найти сумки для путешествий всех мастей.


Заказать похожий проект:
https://optimism.ru/
go@optimism.ru
Сделать заказ
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1. Вводная задача от заказчика, проблематика, цели
В те годы билеты на перелёты стоили дешевле, люди летали чаще, но BAGWAY никак не мог прославиться и начать продавать.
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2. Описание реализации кейса и творческого пути по поиску оптимального решения
В «Оптимизм» BAGWAY пришёл с двумя целями: выбиться в первые ряды поисковой выдачи и покорить социальные сети. Исходя из мотивации компании, мы распределили бюджет следующим образом:
	Стратегия SMM-продвижения (37% от рекламного бюджета).
	Информационная поддержка (13% от рекламного бюджета).
	Контекстная реклама + ретаргетинг (31% от рекламного бюджета).
	Таргетированная реклама (19% от рекламного бюджета).

Стратегия SMM-продвижения
Компания хотела только стратегию SMM-продвижения, оставив дальнейшее ведение на себе.
Мы проанализировали деятельность компании, её аудиторию и конкурентов, предложили подходящий формат размещения и tone of voice, прописали наиболее эффективные каналы продвижения.
Информационная поддержка
Подготовили нативные публикации в региональные и отраслевые СМИ, чтобы клиент засветился в нескольких информационных ресурсах.
Контекстная реклама + ретаргетинг
Настроили контекстную рекламу на новых клиентов и тех клиентов, которые ранее посещали сайт. Для баннеров использовали преимущественно видео-формат рекламы.
Таргетированная реклама
Таргетированная реклама настраивалась в трёх соцсетях: VK, Instagram и Одноклассники.


3. Результаты сотрудничества
	CTR = 0,8%;
	2,3% конверсия в заказ;
	1 262 ₽ средний чек.



4. Заключение
Успех, успех и еще раз успех.


Агентство-исполнитель кейса
[image: ]Оптимизм
Однажды мы тоже соприкоснулись со сферой багажного бизнеса, но задолго до текущих событий. Около шести лет назад за интернет-рекламой к нам обратился BAGWAY — магазин, где можно найти сумки для путешествий всех мастей.


Заказать похожий проект:
https://optimism.ru/
go@optimism.ru
Сделать заказ


[image: ]









Рейтинги
Сертификация
Тендеры
Кейсы
AWARD
Новости
О нас
Памятка агентствам
реклама





Ключевые рейтинги digital-рынка России
С 2013 года RUWARD выпускает на регулярной основе ключевые рейтинги по разным сегментам рынка digital-коммуникаций в России. С помощью наших рейтинговых продуктов более 10 000 клиентов каждый год находят оптимальное для решения своих задач digital-агентство/продакшен.
В 2018 году мы запустили первый в России Центр Сертификации digital-агентств по основным типам услуг, оказываемых крупным клиентам.

*Каталог сертифицированных digital-агентств
 1.Золотая Cотня российского Digital 2022
 2.Рейтинг performance-агентств 2022
 3.Рейтинг веб-студий 2022
 4.Рейтинг SEO-агентств 2022
 5.Рейтинг SMM-агентств 2022
 6.Рейтинг разработчиков мобильных приложений 2022
 7.Рейтинг Digital Design & Creative 2022
 8.Рейтинг digital-интеграторов 2022
 9.Рейтинг digital-агентств полного цикла 2022
 10.Digital-Прорыв 2022
 








var addon='';
var addon=escape(document.referrer)+((typeof(screen)=="undefined")?"":";s"+screen.width+"*"+screen.height+"*"+(screen.colorDepth?screen.colorDepth:screen.pixelDepth))+";u"+escape(document.URL)+";"+Math.random();
addon='[image: ]';
document.getElementById('liveinternetcounter').innerHTML=addon;(function(m,e,t,r,i,k,a){m[i]=m[i]||function(){(m[i].a=m[i].a||[]).push(arguments)};
m[i].l=1*new Date();k=e.createElement(t),a=e.getElementsByTagName(t)[0],k.async=1,k.src=r,a.parentNode.insertBefore(k,a)})
(window, document, "script", "https://mc.yandex.ru/metrika/tag.js", "ym");
   ym(18671059, "init", {
        clickmap:true,
        trackLinks:true,
        accurateTrackBounce:true
   });
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  (function(i,s,o,g,r,a,m){i['GoogleAnalyticsObject']=r;i[r]=i[r]||function(){
  (i[r].q=i[r].q||[]).push(arguments)},i[r].l=1*new Date();a=s.createElement(o),
  m=s.getElementsByTagName(o)[0];a.async=1;a.defer=1;a.src=g;m.parentNode.insertBefore(a,m)
})(window,document,'script','//www.google-analytics.com/analytics.js','ga');

ga('create', 'UA-44183407-2', 'ruward.ru');
ga('send', 'pageview');

!function(f,b,e,v,n,t,s){if(f.fbq)return;n=f.fbq=function(){n.callMethod?
n.callMethod.apply(n,arguments):n.queue.push(arguments)};if(!f._fbq)f._fbq=n;
n.push=n;n.loaded=!0;n.version='2.0';n.queue=[];t=b.createElement(e);t.async=!0;
t.src=v;t.defer=!0;s=b.getElementsByTagName(e)[0];s.parentNode.insertBefore(t,s)}(window,
document,'script','https://connect.facebook.net/en_US/fbevents.js');
fbq('init', '428240267341070'); // Insert your pixel ID here.
fbq('track', 'PageView');
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var _tmr = window._tmr || (window._tmr = []);
_tmr.push({id: '3295510', type: 'pageView', start: (new Date()).getTime()});
(function (d, w, id) {
  if (d.getElementById(id)) return;
  var ts = d.createElement('script'); ts.type = 'text/javascript'; ts.async = true;ts.defer = true; ts.id = id;
  ts.src = 'https://top-fwz1.mail.ru/js/code.js';
  var f = function () {var s = d.getElementsByTagName('script')[0]; s.parentNode.insertBefore(ts, s);};
  if (w.opera == "[object Opera]") { d.addEventListener("DOMContentLoaded", f, false); } else { f(); }
})(document, window, 'tmr-code');
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